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幹事︓葛西徹
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h.murayama@eagle.ocn.ne.jp
東京都東村山市栄町3-5-1 ハイツむさしの101

TEL 042-393-7500 FAX 042-395-1166

司会︓藤野会員 幹事報告︓葛西幹事

合唱︓菅原会員 出席報告︓横山会員

プログラム

点鐘︓平野会長

■会員数︓20名

■免除者︓1名
■欠席︓1名

■出席者︓17名
■出席率︓94.44%

■3週間前出席率
 （修正後)︓87.50%
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点鐘︓平野会長
合唱︓ソングリーダー︓菅原会員
　国歌斉唱・我等の生業
お客様紹介︓北久保会員
会長挨拶・会務報告︓平野会長
幹事報告︓葛西幹事
出席報告︓横山会員
ニコニコボックス︓森谷会員
お客様ご挨拶
委員長報告
卓話
謝辞・閉会点鐘︓平野会長
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東京東村山ロータリークラブ
国際ロータリー第2580地区

第2825回例会 2026.5.14

よいことのために手をとりあおう



東京東村山ロータリークラブ

■東村山消防少年団団長 渡辺経夫様
■東村山交通少年団団長 加藤博様

[理事会報告]
　4月収支明細報告/春の親睦移動例会/次年度予算/
　IAC年次大会/次年度例会昼食に関して/坂本龍馬杯
　武州剣道大会/

③お客様紹介

④会長挨拶・会務報告 平野会長

北久保会員

森谷会員

⑤幹事報告 葛西幹事

・2026-27年度地区賦課金および地区大会人頭分担金
　在京クラブ年間22000円/1人
　　地区運営費・事業費　18,000円
　　青少年交換プログラム資金　4,000円
　　半期ごとに地区運営費・事業費9,000円
　　青少年交換プログラム　2,000円
　　地区大会人頭分担金　10,000円
・RI人頭分担金について　　　　　　　　　　　　　　　
　年額 $85.50→半期ごと$42.75
　上期のみ審議会追加年会費　$1加算
・資料データについて　　　　　　　　　　　　　　　　
　　・3/26会長エレクトラーニングセミナー
　　・4/17クラブリーダーシップラ―ニングセミナー
　　・3/17地区チームラーニングセミナー
・ロータリー日韓親善会議について(予告)　　　　　　　
　開催日︓10/26(月)@神戸ポートピアホテル
・2027-28年度地区委員推薦のお願いについて　　　　　
　　　対象者︓将来のリーダー候補者
　　　　　　　入会3年以上
　　　　　　　地区委員の経験が通算5年以下
・2026-27年度クラブ活性化ワークショップ 事前告知
　第1回8/26(水) 第2回11/19(木) 第3回 2027/5/18(火)
　@損保会館 16:00～18:00
・2026-27年度クラブ会長・幹事会 事前予告
　上記ワークショップ開催日・同会場 14:30～15:30
・台北国際大会米山記念奨学会分科会ブース・懇親会
　6/12～15
・RLI受講者推薦のお願いについて　　　　　　　　　
　PartⅠ 9/17(木)　9:00～17:00
　PartⅡ 10/22(木)　〃
　PartⅢ 11/25(水)　〃
　@国立オリンピック記念青少年総合センター
　対象者︓RLI受講を完了していない会員
　　　　　会長エレクト、会長ノミニー、幹事、副幹
　　　　　事予定者、将来のクラブリーダー
・青少年交換派遣学生募集について　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
　　ウェブサイトにて詳細掲載
・2025-26年度青少年交換来日学生帰国前報告会/来日
　学生・派遣予定学生合同歓送会 6/20(土)14:30～
　＠日本青年館ホテル
・米山学友会 2025年度総会＆懇親会 7/11(土)10:30～
　@タワーホール舟堀 →参加希望者の方は事務局まで。
・2026-27年度第61回インターアクト年次大会開催と
　参加登録の案内について テーマ『One world、man
   y stories ともに生きるゆいま～る』8/1(土)@パシ
　フィック沖縄
・2026-27年度ガバナー補佐ならびにグループ幹事を
　励ます会 6/3(水)17:00@ホテル日航立川
・ポール・ハリス・フェロー マルチ2回目ブルーピン
　の受理 鈴木龍雄会員 P・H・Fマルチ2回目
・東村山活き生きまちづくり 令和８年度通常総会
　5/28(木)18:00～＠サンパルネ
・東村山市社会福祉協議会 令和8年度「地域福祉大会」
　開催の御礼の受理

[回覧]
　コーディネーターニュース/坂本龍馬杯武州剣道大会
　ハイライトよねやま

合計︓40,000円  累計︓1,008,000円

⑦ニコニコBOX
　　　　　　　　　◆平野会長・葛西幹事︓２週間ぶり
　　　　　　　　　　の例会ですね。GWは皆様有意義
　　　　　　　　　　に過ごせましたでしょうか。森谷
　　　　　　　　　　さん、卓話楽しみにしております。
　　　　　　　　　◆野澤会員︓お蔭様で5/9に56回目
　　　　　　　　　　の結婚記念日を迎えることが出来
　　　　　　　　　　ました。近々上諏訪温泉でのんび
　りしてきます。
◆菅原会員︓いろいろ感謝しております。北久保さん。
　山本さん、平野会長、楽しい時間をありがとうござい
　ます。平野会長、昨日の理事会後に楽しい時間をあり
　がとうございます。藤野さん、タクシーに乗せていた
　だきありがとうございます。
◆野村会員︓春の食事会(5/28)参加よろしくお願いしま
　す。クラブ概況の原稿、お忙しい中ありがとうござい
　ました。
◆鈴木会員︓加藤様、渡辺様、ようこそ東村山RCへ。
　森谷さん、イニシエーション楽しみにしていましたが
　公務のため早退となり残念です。後日、内容と評価を
　聞かせていただきます。きっと感動するお話なのでし
　ょう。
◆横山会員︓北久保さん、山本さん、平野会長、ご馳走
　様でした。とても楽しい時間でした。ありがとうござ
　いました。
◆藤野会員︓北久保さん、山本さん、平野会長、先日は
　ありがとうございました。
◆森谷会員︓皆様、先日は歓迎会をありがとうございま
　した。また平野会長、山本さん、北久保さん、美味し
　いお酒をありがとうございました。
◆赤木会員︓森谷さん、今日の卓話楽しみにしています。
◆北久保会員︓森谷会員のイニシエーションスピーチを
　楽しみにしていました。

■結婚祝い月︓野澤会員・藤野会員

■誕生祝い月︓鈴木会員・藤野会員

・坂本龍馬杯武州剣道大会後援依頼 8/16(日)
　@TAC東村山スポーツセンター



東京東村山ロータリークラブ

■森谷篤志会員

▶12歳迄
24歳までは杉並区で過ごし、結婚後は羽村市に住んで
おります。両親は上井草駅前で果物屋を営んでおり、

⑩卓話

～イニシエーションスピーチ～

■野村クラブ管理委員長
・5/28(木)に親睦移動例会を市内
　の草門去来荘にて行うので、多
　くの方に参加して頂きたい。
・日韓親善会議に興味のある方は
　声をかけてほしい。
・バギオ便りが入っていると思う
　が、来年の訪問に関しても記載されているので、一読
　して頂きたい。

・先日、安田学園で開かれた会
　に参加してきた。
・東京東RCからは5名のロータ
　リアンが参加していた。
・クラブとしての力の入れ方が
　当クラブと違うところがある
　のかなと思うところがある。
・年次大会（沖縄開催）には、ロータリアンとして参加
　して頂くことが望ましいが、場所が沖縄ということも
　あり、登録のみでも構わないので、協力を頂きたい。

⑨委員長報告

■町田インターアクト委員長

育成資金贈呈

・昨年10月に団長に就任しました。
・消防少年団はロータリーとのお付き合いが長く、こ
   れからもよろしくお願いします。

昨期、団員は28名いたが、12名が卒団してしまい、
それでも新入団員が加わり、現在19名が在籍していま
す。引き続き、ご協力をお願いします。

⑧お客様ご挨拶
■東村山消防少年団団長 渡辺経夫様

■東村山交通少年団団長 加藤博様

■ポール・ハリス・フェロー 鈴木会員(マルチ2回) 家族は１つ上の兄と私、４人家族です。今振り返ると、
特徴的だったことは、夕食は毎日必ず家族４人で一緒
に食べていたこと。小学校低学年くらいまで、お風呂
のないアパートに住んでおり、毎日父と兄と一緒に銭
湯に通っていたことです。家族ですから特別な会話を
していたわけではありませんが、今思えば、我が家に
とってのあの当たり前の時間がとても大切だったと感
じています。そして、小学校高学年になると、両親が
夕食をとる時間、兄と私で30分交代で店に立ち、お客
様の対応をするようになりました。毎日お客さんと接
する中で、自然と「人と向き合うこと」を学んでいき
ました。また、両親が働く姿も強く印象に残っていま
す。朝9時から夜10時まで、ほぼ休みなく働き、年間
でも休みは10日ほどだったと思います。その姿を間近
で見て育ったことで、教科書やマニュアルでは学べな
い、接客の基本や仕事に向き合う姿が、自然と身につ
いたのではないかと感じています。
▶22歳まで
中学生は小学生の時に毎日習い事をしていた反動で部
活には入らず、友人と毎日のように遊んでいました。
高校受験を見据えた中学2年2学期に行った三者面談時
に、5段階評価でアヒルのオンパレードに加え「１」が
数教科ではどこの高校にも行けないと告げられ、母親
がとてもショックを受けている様子に子供ながらに流
石にやばいのかなあと感ました。それからは勉強し成
績はオール「3」に「4」が数教科となり、拓大一高の
推薦がとれ入学することができました。高校に入り、
バレーボール部に所属。休みは年末年始とテスト前1
週間しかない部活で私はレギュラーではありませんで
したが、成績は東京都でだいたいベスト32位でした。
一方の勉強は中学とは大きく変わり、3年間継続して
約300人中30番くらいの成績でした。エスカレートで
拓殖大学に進学。大学では部活やサークルに入らず、
友人の影響で車が好きになり、車を買うためにアルバ
イトの日々。ガソリンスタンド、八百屋、コンビニを
かけもち月に15万くらいを稼ぎ大学2年の秋に200万
円の車を購入。6か月後には峠道で事故を起こし全損。
▶社会人
現在同居している家族は、妻(高校の同級生)、大学4年
の長女、高校2年の長男、そして8歳になる犬の4人と
1匹で、羽村市に住んでおります。私は大学を卒業後、
22歳で西武信用金庫に入庫。入庫してから2年間は支
店で事務を学び、その後営業に出る流れですが、当時
は7月頃からすぐに営業に出されました。私が入庫した
平成9年頃は、営業の仕事の大部分が「集金」を中心と
した預金の獲得でした。週末には、毎日4～50件ほど、
個人宅や法人事務所を訪問し、朝9時に出発して夕方5
時ごろに帰店するという日々を送っておりました。夏
や冬のボーナス時期には、月末週でなくても1日30件
ほど訪問していたと記憶しております。そんな中、ボ
ーナス獲得活動の期間に、支店の営業の中でも上位の
成績を上げていた時のことです。営業のリーダー的存
在であった先輩から初めて声をかけられました。その
先輩は、他の営業メンバーからも一目置かれる存在で、
正直申し上げると、当時の私は少し距離を感じており
ました。営業後には頻繁に飲みに連れて行かれ、お酒
にも不慣れで仕事もおぼつかない私にとっては、どこ
か怖い存在でもありました。その先輩から聞かされた
のは「営業が申告している獲得金額と、実際の貯金残
高にズレがあるのではないか」という疑問でした。そ
して、各営業の申告数字を個別に確認していたという
話でした。実際には、数字を偽って申告していた先輩
もいたようですが、私にはそのような発想も無く、た
だ獲得した数字をそのまま報告しておりました。その
時、その先輩から「お前はちゃんとやっているな。頑
張っているのがよくわかる。」と声をかけていただき
ました。それ以降、課長や支店長からも信頼を頂ける
ようになり(おそらく課長や支店長にことの経過を報告



東京東村山ロータリークラブ

スケジュール
5/21(木)

5/28(木)
5/29(金)

6/4(木)

6/29(月)
7/2(木)
7/8(水)

15:30 多摩グループ合同例会
＠ホテルエミシア東京立川
18:00親睦移動例会＠草門去来荘
9:52スタートTRCゴルフコンペ
＠武蔵丘ゴルフコース
16:00 クラブ活性化ワークショップ
＠損保会館　大会議室
18:00 地区納めの会＠浅草ビューホテル
新旧会長幹事激励慰労会【予定】
9:09 INスタート
東京東久留米RC親睦ゴルフ
＠鳩山カントリークラブ
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平野　裕明
葛西　　徹
北久保隆一
北野　雄二
益田浩一郎
町田　清二
森谷　篤志
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菅原　千稲
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して下さったのだと思います。)仕事に対する自信が大
きく変わっていきました。
▶忘れられないエピソード
入庫して２年目の出来事です。年明けの時期に「お年
玉キャンペーン」として、新規のお客様15名に口座を
開設していただく活動がありました。ある上場企業の
工場に毎月集金に伺っており、休憩時間に従業員の方
々が集まる食堂で、「ご家族の口座を作っていただけ
ませんか。」とお声がけをしておりました。しかし、
なかなか成果にはつながりませんでした。そんな中、
ある従業員の方から、「うちの部長はお金を持ってい
るから、声をかけてみたらどうか。」と勧められまし
た。そこで私は、部長にお会いし、開口一番「口座を
開設していただけませんか。」とお願いしました。す
るとその方は少し笑いながら「500円玉貯金をしてい
るんだけど、それでもいいかな。」とおっしゃいまし
た。私は「ぜひお願いします。」とお答えし、後日、
500円玉で20万円分で口座を開設していただくことに
なりました。それから３カ月ほど経ったある日、夕方
に支店へ戻ると、いつもとは違う慌ただしい雰囲気が
ありました。聞けばその日の午後、上場企業の創業者
一族の方と会計士の方が来店され、8億円の融資相談に
来られていたというのです。私は支店長と副支店長に
呼ばれ、その方の名刺を見せられました。そこに書か
れていた名刺を見て、私は思わず驚きました。年明け
に、500円玉で口座を開設してくださった、あの「部
長」だったのです。結果として融資のお話はまとまり
ませんでしたが、後日、「今度は定期貯金をしたいの
で自宅に来てほしい。」とのご連絡をいただきました。
ご自宅に伺った際、私は2年目の若手として、相手のご
立場も知らずに、いきなり口座開設をお願いしてしま
ったことをお詫びしました。するとそのお客様は、こ
うおっしゃいました。「信用金庫と取引するのは初め
てだが、普段付き合っている銀行員とは全く違うアプ
ローチで新鮮だった。だから取引してみようと思った。
」この言葉は、今でも強く心に残っています。当時か
ら約30年が経ち、時代や営業スタイルも大きく変わり
ましたが、この経験を通じて私は、最初から出来ない
理由を探すのではなく、できることに全力で向き合う
ことの大切さを学びました。そして今もなお、何かに
取り組む際には、先入観を持たす、目の前のお客様に
ていねいに向き合うことを心掛けています。

⑪謝辞・閉会点鐘︓平野会長
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